
PERUGIA - “E' necessario adottare im-
mediatamente provvedimenti ad hoc
per le piccole imprese - afferma Renato
Cesca presidente provinciale della Cna
di Perugia - visto che la crisi perdura e
sta mettendo in ginocchio tutti i settori
produttivi.
Le piccole imprese da sole oggi non ce la
fanno più: costrette, oramai da alcuni
anni, ad operare in un mercato interno
stagnante e soffocate da una eccessiva
burocrazia e da un' elevata pressione fi-
scale, stanno pian piano scivolando ver-
so la marginalità e il sommerso.
Nella nostra regione operano circa 84mi-
la imprese, delle quali oltre il 90% han-
no meno di 10 dipendenti.
Esse da sempre hanno svolto sia un ruo-

lo economico che sociale, creando da un
lato valore aggiunto e quindi ricchezza,
ma anche ridistribuendola sul territorio
in cui operano.
Fino al 2008 è stata soprattutto la piccola
impresa a creare nuovi posti di lavoro
rispondendo in positivo alla espulsione
di addetti nella grande industria e pren-
dendo sulle spalle il peso del rilancio
economico.
Per tali motivi non è più demandabile
nel tempo l'adozione di una nuova legge
regionale per promuovere il riposiziona-
mento strategico proprio della piccola
impresa.
Credito, internazionalizzazione delle pic-
cole imprese di subfornitura, innovazio-
ne organizzativa, formazione continua

degli imprenditori e dei dipendenti, sem-
plificazione amministrativa e una stru-
mentazione per favorire l'aggregazione
tra imprese: queste le linee lungo le qua-
li una siffatta normativa dovrebbe svilup-
parsi, con risorse dedicate e congrue ri-
spetto agli obiettivi.
Il problema vero per l'Umbria e per l'Ita-
lia - afferma Renato Cesca - non sta nell'
eccessivo numero di imprese di piccole
dimensioni, ma nel fatto che sono po-
che, pochissime le grandi aziende che
riescono a sostenere la competizione in-
ternazionale.
Pertanto dobbiamo tutti lavorare con un
comune obiettivo: rendere il sistema pa-
ese e dunque il sistema Umbria più com-
petitivo, utilizzando tutte le potenzialità

che tali sistema hanno, tra le quali noi a
tutto tondo poniamo la piccola impresa
e l'artigianato.
Nella nostra regione è già partita la sta-
gione delle riforme - conclude Renato
Cesca - ma tra le priorità da affrontare
subito vi sono le politiche a sostegno di
questo segmento d'impresa troppo spes-

so bypassato da politiche industriali fat-
te solamente per la medio - grande di-
mensione.
"Quel che fa bene alla piccola impresa
fa bene a tutte le imprese": questa è
l'ottica con la quale pensare ad una leg-
ge regionale in materia, nello spirito del-
lo Small Business Act "think little first".

Artigianato Interviene Renato Cesca, presidente provinciale della Cna

“Una politica a sostegno delle piccole imprese”

Roberto Sabatini

BASTIA UMBRA - Si è concluso
da pochi giorni l’appuntamento
con Umbria Sposi, una manifesta-
zione che ha confermato il succes-
so di pubblico e di espositori che
ne hanno fatto una delle maggiori
vetrine nazionali del settore. Anco-
ra una volta l’organizzazione di
Umbriafiere ha fatto centro ed è
riuscita a creare un evento in una
struttura che, anno dopo anno, ve-
de un bilancio decisamente in
ascesa. Soddisfatto, e non poteva
essere altrimenti, il presidente
Lazzaro Bogliari:
“Ancora migliaia sono state le per-
sone che hanno visitato la nostra
struttura in occasione dell’ultima
esposizione - dice Bogliari - e que-
sto fa balzare a quasi 220.000 le
presenze stimate in questo 2010
ad un mese e mezzo dalla fine
dell’anno e con un appuntamen-
to, quello di Expo Regalo, che cer-
tamente farà decollare ulteriore-
mente i nostri dati.”
- Certo per Umbriafiere il 2010 si
chiude in modo trionfale anche
considerando l’impatto mediatico
avuto recentemente in occasione
del meeting politico nazionale di
Fli -
“Dopo quell’appuntamento con
Fli - conferma Bogliari - abbiamo
avuto altre proposte importanti
che stiamo valutando.
Voglio sottolineare anche un gran-
de evento religioso che si terrà dal
18 al 20 febbraio 2011 che preve-

de la presenza di oltre 5.000 fedeli
della Madonna di Medugorje.
Insomma tra il sacro ed il profano
teniamo in piedi una struttura
pubblica che non pesa sulle casse
pubbliche. Anzi le migliaia di per-
sone che transitano qui creano un
indotto importante.”
- Voi siete diventati un polo di
attrazione anche per visitatori che
provengono da fuori regione?-
“Gli arrivi da fuori regione - con-
ferma Bogliari - costituiscono il
vero valore aggiunto. Questo è un
dato che va verificato con attenzio-
ne ma può rappresentare il 50%
dei visitatori. I dati delle presenze
negli alberghi, nei ristoranti e nel-
le località turistiche, in occasione
delle manifestazioni che si tengo-
no in massima parte in periodi di
bassa stagione (gennaio, febbraio,
marzo, ottobre, novembre) credo

che subiscano positive influenze.
Potrebbe essere interessante fare
un’indagine ad esempio in occa-
sione dei Campionati italiani di
Danza sportiva a gennaio, di Agri-
umbria in marzo ecc.”
- Insomma una struttura che fun-
ziona a pieno regime e che porta
anche ricchezza all’indotto del ter-
ritorio ...-
“Sì è così - dice Bogliari -e noi
cerchiamo di far lavorare a pieno
ritmo questa struttura utilizzando-
la oltre che come quartiere fieristi-
co anche per altre iniziative come
meeting, convegni e concorsi.
Insomma - conclude Bogliari -
vorrei far capire al mondo che ci
circonda che oltre ad Umbria
Jazz, Eurochocolate ed altre, an-
che noi abbiamo diritto ad un po-
sto di rilievo tra le iniziative “doc”
di questa regione.”

BASTIA - Mentre sta per concludersi il 2010 con
appuntamenti ancora di grande prestigio come
Exporegalo, che si svolgerà nel prossimo mese di
dicembre, già è pronto il calendario delle manife-
stazioni del 2011 che si preannucia davvero interes-
sante:
8 - 9 gennaio Winter DanceSport Meeting
Org. F.i.d.s.
14 - 16 gennaio Campionati italiani assoluti
di danza sportiva. Org. F.i.d.s.
21 - 23 gennaio Finale campionato italiano di
tiro con freccette a squadre 2010
Manifestazione riservata ai soli soci Fidart
6 - 9 febbraio Expo Tecnocom
Rassegna Nazionale Tecnologie, Prodotti ed Arre-
di per Pubblici Esercizi ed Arte Bianca
Org. Epta s.r.l. Tel. 075 500.55.77 Fax 075
500.99.90 - info@eptaeventi.it
5 - 13 Marzo Expo casa
Salone Nazionale dell'Edilizia e dell'Arredamento
Org. Epta s.r.l. Tel. 075 500.55.77 Fax 075
500.99.90 - info@eptaeventi.it
19 - 20 Marzo Expo Elettronica: Elettronica,
computer, radiantismo, telefonia, radio d'epoca,
dischi e cd
Org. Blu Nautilus Tel. 0541 53.294 Fax 0541
50.09.4 - info@blunautilus.it
25 - 27 marzo Agriumbria
Mostra Mercato Nazionale Agricoltura, Zootecnia,
Alimentazione
Org. Umbriafiere S.p.A. Tel 075 800.40.05 Fax
075 800.13.89
info@umbriafiere.it
23 Aprile- 1 Maggio Assisi Antiquariato

Mostra Mercato Nazionale d'Antiquariato
Org. C.I.M.A. Tel. 075 800.13.11 Fax 075
800.51.41 - info@assisiantiquariato.it
20 - 22 MaggioCa.pe.tav
Mostra Mercato della caccia - pesca e tiro a volo
Org. Sin-ergo snc - 0743.22.55.72 - info@capetav.it
28 - 29 Maggio Mostra scambio auto e moto
d'epoca
Org. Italservice Cell. 337 64.51.25 Fax 0742
31.84.64 - italservice@foligno.biz
Ottobre (date da definire) Klimahouse Um-
bria
Fiera specializzata per l'efficienza energetica e la
sostenibilità in edilizia
Org. Fiera Bolzano S.p.A. Tel 0471 516.000 Fax
0471 516.111
info@fierabolzano.it
Ottobre (date da definire) Esposizione inter-
nazionale canina
Org.Gruppo Cinofilo Perugino Tel. 075 505.69.86
Fax 075 505.69.86 g.cinofiloperugino@tiscali.it
29 - 30 ottobre Expo elettronica: Elettronica,
computer, radiantismo, telefonia, radio d'epoca,
dischi e cd
Org. Blu Nautilus Tel. 0541 53.294 Fax 0541
50.09.4 - info@blunautilus.it
11 - 13 novembre UmbriaSposi: Abiti e Servizi
per gli Sposi e le Cerimonie
Org. Umbriafiere S.p.A. Tel 075 800.40.05 Fax
075 800.13.89 info@umbriafiere.it
3 - 11 dicembre Expo Regalo: Mostra Mercato
Nazionale del Regalo
Org. Epta s.r.l. Tel. 075 500.55.77 Fax 075
500.99.90 info@eptaeventi.it

Alessandro Antonini

MARSCIANO - Una banca territoriale. Ma con un ponte in
quella nuova Europa che produce, ancora da conquistare. Un
guru del credito che ha stregato la regione più laboriosa (e
diffidente) d'Italia: il Veneto. Vincenzo Consoli adesso si ap-
presta a conquistare anche l'Umbria. Che il credito alle impre-
se sia tema che tira, di questi tempi, è dimostrato. Di venerdì
pomeriggio a Marsciano, al teatro Concordia, non c'erano più
posti a sedere. Tanta gente in piedi non per un film proiettato.
Cinquecento persone: non comuni. Tutti gli imprenditori dell'
Umbria, di tutti i settori, tutti titolari o amministratori delega-
ti delle più importanti imprese del Cuore verde. Va bene che
Gianfranco Chiacchieroni (consigliere regionale Pd) è famoso
per mobilitare le masse, ma l'attenzione con la quale sono
stati ascoltati gli interventi è il segno che l'argomento catalizza

più di tutte l'attenzione. La notizia: la Cassa di risparmio di
Fabriano e Cupramontana (Carifac), entrata nel gruppo Vene-
to Banca, è pronta ad aprire nuove filiali e sportelli nella
dorsale fra Perugia e la Media Valle del Tevere. La prossima
deliberata è a Castello ma ne seguiranno altre. Perché se a
spostarsi è stato il gran capo Consoli (con tutto lo staff), e se la
presidente della Regione Catiuscia Marini dopo averlo ricevu-
to in privato ha sentito il dovere di partecipare anche al
dibattito, vuol dire che fanno sul serio. Domenico Giraldi, il
presidente, ma anche il direttore generale, hanno spiegato
come una banca vicina alle imprese e alle famiglie, una banca
di prossimità, sia non la panacea ma uno degli ingredienti per
la ricetta anticrisi. Chiacchieroni ha ricordato come poi la
Carifac, dentro Veneto Banca, sia anche una finestra "transna-
zionale", soprattutto in Romania e nei Balcani dove tante
imprese umbre stanno operando per far quadrare i bilanci.

Sostegno bipartisan al radicamento nel territorio da parte del
consigliere regionale "futurista" Franco Zaffini, fra gli interve-
nuti. L'intervento di Consoli ha spaziato dalla genesi della
crisi alla geopolitica mondiale, non ha mai parlato da cattedra-
tico, con quella rara dote che permette di esporre le teorie
complesse con esempi concreti e parole semplici, alla mano.
Concretezza e affabilità, queste le due caratteristiche più lam-
panti. Interessante il discorso del primo cittadino Alfio Todi-
ni, incentrato anche questo sul nuovo motore dello sviluppo
ma anche sulla necessità, per competere, che le istituzioni
riducano al minimo le pastoie burocratiche. Marsciano ci sta
provando. Ha chiuso la Marini ricordando i diversi ruoli dei
grandi gruppi bancari rispetto ai piccoli istituti, l'operato
della Regione sul fronte Sviluppumbria, Gepafin, quanto fatto
nel pacchetto anticrisi e il lavoro in corso per innervare di
massa critica e flessibilità il sistema dei confidi.

Credito Progetti ambiziosi per l’istituto che è entrato nel gruppo Veneto Banca

La Carifac si prepara ad aprire nuove filiali nella regione

Commercio Il presidente Lazzaro Bogliari: “Una ricchezza per tutta la regione”

Un’eccellenza chiamataUmbriafiere
Oltre 200.000 visitatori da inizio anno e ancora prospettive di sviluppo

Lazzaro Bogliari, presidente di Umbriafiere

Renato Cesca presidente provinciale Cna

Tanti appuntamenti di assoluto prestigio per tutta la stagione

Uno straordinario calendario 2011

TRIBUNALE DI PERUGIA
Lotto 1: Perugia – Via Piccol Passo  -  Unità
immobiliare commerciale  posta a piano
terra, con corte comune esterna adibita a
parcheggio e verde privato, della consistenza
di mq. 146. Prezzo base euro 372.400,00.
Lotto 2: Perugia – Loc. San Sisto -  Via Guido
Monaco – Appartamento residenziale posto a
piano terra di mq. 116 con ampio lastrico
solare e garage a piano interrato di mq. 24.
Prezzo base euro 193.175,00. Vendita senza
incanto del 13/01/2011 ore 10:30. In caso di
esito negativo della prima vendita si procede-
rà ad una vendita con incanto il giorno
03/03/2011 ore 10:30, alle medesime condi-
zioni di vendita. Rif. Fall. 9/2008.
Informazioni c/o Curatore Avv. Carlo Moriconi
(Tel 075/5724020), presso Cancelleria e sito
Internet www.tribunalediperugia.it -
www.asteimmobili.it - www.publicomonline.it
– www.portaleaste.it (A cura di Asteimmobili.it
S.p.A. tel 075/5005080).
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